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Über uns 

WattWert (rebranding im März) ist ein durch AI NATION und EXIST finanziertes early stage Startup im 

Bereich Climate und Construction Technologies. Die drei Mitbegründer Emil, Leo und Chris vereinen 

einen starken Hintergrund in der Bauindustrie (Architektur & Bauingenieurwesen) mit digitaler 

Produktentwicklung und Machine Learning. 

 

Mission 

Der Bausektor ist für etwa 38 % der weltweiten Treibhausgasemissionen verantwortlich. Unser KI-

gestütztes Gebäudeanalyse-Tool erleichtert Handwerkern das Leben. Unsere Wirkung: Reduzierung 

der CO₂-Emissionen durch Erhöhung der Sanierungsquote. 

Deine Gelegenheit 

Wir bieten dir an in der heißesten Phase unseres Ventures mitzuwirken. Wir werden dir alles, was wir 

über den Prozess von der ersten Idee über Validierung (Kundensegment- und Product-Pivots) bis 

Funding gelernt haben, beibringen. Ob sich daraus eine langfristige Zusammenarbeit ergibt, ihr 

später selbst gründen wollt oder einfach Startup-Luft schnuppern, wir freuen uns auf Euch!  

Wen wir suchen 

• 2 motivierte Studierende (vorzugsweise Master) 

• ab März oder April 2026 (3 Monate Vollzeit oder 6 Monate Teilzeit) 

• Deine Expertise: Marketing, BWL, Kommunikation oder Entrepreneurship 

• Sprache: Deutsch (C1/C2) 

• Optional für Pluspunkte: eine:r von Euch…  

o hat Erfahrung im Sales mit direktem Kundenkontakt  

o ist stets up to date mit der neuesten Technologie 

o hat Spaß an Instasgram / Blog content creation  

 

 

   Team Video  

https://www.wattwert.de/


Was wir bieten 

• Agiles Team: Arbeite direkt mit den Gründern und ersten Unterstützern. 

• Echter Impact: Deine Ideen bereichern unseren Markteintritt. 

• Netzwerk: Bau- und Immobilienwirtschaft, Messen, Acceleratoren 

• Einblick in die Entwicklung und Anwendung neuster KI-Technologien 

• Hybrid: Arbeite zuhause oder mit uns im Office im Zentrum Münchens. 

• Guter Vibe: wir gehen mittags zusammen essen. 

Projektaufgaben und Ziele 

Wir bauen unsere Markt- und Markenpräsenz auf und ihr unterstützt uns bei: 

• Validierung der Go-to-Market-Strategie (Maler, Stuckateure, Gerüstbau) 

• Content Creation: Aufbau unserer Kanäle (Instagram), Marketingkampagnen 

• Prozessoptimierung: interne Abläufe & produktseitig für unsere Kunden 

• Outreach & Recherche: Identifikation von Partnern und Leads 

 

Klingt das nach euch?  
Dann schickt uns eure Lebensläufe und schreibt einen 3-Zeiler, warum ihr mit uns arbeiten wollt, 

per Mail an: chris.hoellerer@wattwert.de 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Leo, Chris und Emil (vlnr) 

chris.hoellerer@wattwert.de

