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Entwickelt zusammen mit dem Founder,-
Strategy- und Sales Team Go-to-Market
Strategien
Analysiert, wie die Branche tickt und
identifiziert die Key Faktoren, die uns zum
Erfolg führen
Erstellt die richtigen Strukturen und
Content für den Market Entry und bringt
diese zur Implementierung

ANFORDERUNGEN

bewerbung@workerhero.com

www.workerhero.com

Nymphenburger Straße 108A
80636 München

Ihr seid ein Team von 2 - 5 Studierenden
und motiviert neue Fähigkeiten zu lernen,
euch in Problemstellungen hineinzudenken
und kreative Lösungen zu entwickeln
Ihr seid stark im analytischen Denken
Ihr habt Spaß und Interesse an Startups
Ihr möchtet in einer schnelllebigen
Umgebung arbeiten und euch
weiterentwickeln.

Viel Verantwortung, Raum für Kreativität

und damit die Chance, zum Erfolg

unseres Startups beizutragen

Flache Hierarchie und offene

Kommunikation

Zentrales Office in der Nymphenburger

Straße 

EURE AUFGABEN

DAS ERWARTET EUCH:

Projektstudium  Sales Strategy 
für ein Hyper Growth Start-Up 

(Recruiting, Tech) 

 

We empower people
WorkerHero ist ein Recruiting
Tech Start-Up aus München, dass
es sich zur Mission gemacht hat,
das Blue Collar Recruiting zu
revolutionieren. Gestartet in
2021, arbeiten bereits über 30
Mitarbeiter bei WorkerHero.


